Agro-alimentaire. 18 entreprises du club I3A ont découvert le nouveau centre
Leclerc de Fagniéres avec lequel elles commercent.
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Valoriser les produits locaux
en grande surface

jest pour nous un
(( moyen de faire
RRGLISSAFCe Ve
ce magasin moderne, le centre
Lecler de Fagnitres, mais aussi
de proposer nos produits, de
développer nos relations com-
merciales pour augmenter les
volumes et préparer une
semaine événementielle en sep-
tembre », explique Sandrine
Simonnot, présidente de I'As-
sociation régionale des indus-
tries de |"agro-alimentaire de
Champagne-Ardenne,

Le désir des entreprises
membres del'association et la
politique de développement
menée par le magasin en
faveur des produits régionaux
vont dans le méme sens. Beau-
coup de producteurs tra-
vaillent déja avec la grande dis-
tribution, mais, motivée par
une demande de plus en plus
croissante de la clientéle a
consommer des produits
régionauy, I'enseigne accen-
tue cette politique de promo-
tion des circuits courts et de
la fabrication locale, « Towus les
pains (entre 3 000 et 5 000
beaguiettes chacgue jour), la pefis-
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(hampagne-Ardenne » en septembre 2016.

le (Leclerc) préparent ensemble la semaine « Savourez la

serie aussi et beaucoup de nos
plats sont fabrigués dans notre
hypermarché. Pour la bouche-
rie, nous avons aussi de la pro-
duction régionale. Nous met-
tons daillewrsen avant un logo,
“fait & Fagniéres” », insiste
Christelle Lahalle, directrice
adjointe du centre (400 sala-
riés, 70 ME de chiffre d'affai-
res) rénove i 'automne 2015,

18 producteurs (viande, épi-

cerie, fromage, biscuits...)
venus des quatre coins de la
région Champagne-Ardenne
ont ainsi pu visiter |'hypermar-
ché Leclerc, qui est un client
important pour beaucoup
d'entre-eux et rencontrer les
chefs de rayon. « Nows vendons
nos popmes de ferre i ce cer-
tre mais aussi a la centrale
d'achat de la Scapest depuis
vingt ans », remarque Thierry

Lamhlin, directeur marketing
de Parmentine (Fére-Cham-
penoise). « Cefte enseigne est
un bon client pour nous sur
l'ensemble du quart Nord-Est.
Rien que le centre de Fagniéres
représente 70 000 € de chiffre
d'affaires par an », note le
représentant des Eleveurs de
volailles de Champagne, de
Witry-les-Reims.
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